
股价低估的理由 

如果你不相信有效市场假说，你可以找出股票交易低于其内在价值的原因。这里有几个

因素可以使股票价格下跌，使其被低估。 

市场波动和从众心理 

有时人们不理性地投资是基于心理偏见，而不是市场基本面。当某只股票的价格上涨或

整体市场上涨时，他们买入。他们发现，如果他们在 12 周前投资，现在可能已经赚了 15%，

他们会产生错过机会的恐惧。相反，当股票价格下跌或整体市场下跌时，损失厌恶会迫使人

们卖出股票。因此，他们不是把损失记在账面上，等待市场改变方向，而是通过出售来接受

一定的损失。这种投资者行为非常普遍，它会影响个股的价格，加剧市场的上下波动，造成

过度波动。 

市场崩溃 

当市场达到难以置信的高点时，通常会导致泡沫。但由于这种水平是不可持续的，投资

者最终会陷入恐慌，导致大规模抛售。这导致了市场崩溃。21 世纪初的互联网泡沫就是这

样，当时科技股的价值飙升，超过了这些公司的价值。当房地产泡沫破裂、市场在 2000 年

代中期崩盘时，我们看到了同样的事情发生。 

低关注股票 

不要只看你在新闻里听到的内容。你可能会发现价值被低估的股票有很好的投资机会，

这些股票可能不像小盘股甚至外国股票那样引起人们的注意。大多数投资者希望投资于下一

个重大事件，比如一家科技初创企业，而不是一家乏味的老牌耐用消费品制造商。例如，

Facebook、苹果(Apple)和谷歌等股票比宝洁(Proctor & Gamble)和强生(Johnson & Johnson)等

企业集团更容易受到从众心理投资的影响。 

负面新闻 

即使是好公司也会面临挫折，比如诉讼和召回。然而，仅仅因为一家公司经历了一次负

面事件，并不意味着这家公司从根本上就没有价值，或者它的股票不会反弹。在其他情况下，

可能会有一个部门或部门削弱了公司的盈利能力。但如果公司决定出售或关闭这部分业务，



情况可能会发生变化。 

分析师在预测未来方面没有良好的记录，但当一家公司公布的收益低于分析师预期时，

投资者往往会感到恐慌并抛售。但是，能够看到降级和负面消息之外的价值投资者能够以更

低的折扣价购买股票，因为他们能够认识到一家公司的长期价值。 

周期性 

周期性被定义为影响企业的波动。公司也不能幸免于经济周期中的起起落落，无论是季

节性和一年中的时间，还是消费者的态度和情绪。所有这些都会影响利润水平和公司股票的

价格，但从长远来看不会影响公司的价值。 


